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Nio percal Essa é mais uma promogdo exclusiva
para vocé assinante do Comeio.

Uma pesquisa da maior
empresa de recrutamento es
pecializado do mundo, a Mi
chael Page, mostra que o exe
cutivo mais procurado no
momento no Nordeste € o ge-
renteregional de vendas. Mais
de 60% das contratagoes da
Michael Page para aregido sio
paraesta fungdo. Esses profis-
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sionais representam as com-
panhias nas regioes, desbra-
vam os mercados locais e am
pliam relacionamentos com
os parceiros. O estudo foi rea-
lizado através da base de con-
tratagoes da empresa no pri-
meiro semestre, para mostrar
os cargos mais demandados
em cada parte do pais.

40,

de desconto

Felipe Mancano, gerente
Norte/Nordeste da Michael
Page, diz que a regiio deve
aproveitar estebom momento
do mercado de trabalho.
“Existem muitas empresas
que estdo vindo para cd e elas
precisam desses profissionais
para estruturar suas opera-
¢oes”, comenta Mangano.

O diretor explica que o ge-
rente regional de vendas ndo
ficaapenasfocadonasvendas,
apesar da nomenclatura do
cargo, mas sim em toda a es-
tratégia da empresa para
competir na regido, ja que os
consumidores  nordestinos

tém caracteristicas proprias.
Por isso, nahoradaempre-

sa escolher esse profissional,
os nordestinos acabam levan
do vantagem. Mancano diz
que as companhias preferem
um funcionario que ja conhe-
¢a o mercado e que tenha in
formagoes sobre suas peculia-
ridades. “Quando ndo encon-
tramos, ha um movimento
pararepatriar apessoaquees
tava atuando em outro esta
do”, acrescenta o diretor.
Para contratar um gerente
de vendas, as empresas geral-
mente aceitam profissionais
das dreas de Administragio,
Economia, Engenharia, entre
outras. “Depende dosegmen-
to de atuagdo da empresa. Al-
gumas exigem perfis com for-




